Beispiel fur Wertungsvorgehen:

[Erlauterung: Die Wertung der einzelnen Angebote bzw. Lose wird wie folgt
vorgenommen: Jedes Angebot bzw. Los wird hinsichtlich der in folgender
Wertungstabelle aufgefuihrten Auswahlkriterien mit Leistungspunkten auf ei-

ner Skala von 100,0 (optimal) bis 0,0 (ungentigend) bewertet!. Die Leis-

tungspunkte werden sodann mit den in der Wertungstabelle angegebenen
Gewichtungsfaktoren multipliziert. Das Ergebnis dieser Multiplikation sind
entsprechende Bewertungspunkte. Diese werden sodann addiert.]

- variabler Anteil?

Auswahlkriterium Leistungspunkte | Gewich- | Bewertungs-
tungs- punkte
faktor

Hohe der Pacht

- fester Antell
80

Backbone Anbindung

- Bis wann ist die Anbindung
zum Ubergabepunkt spates-
tens hergestellt

- Bei Inbetriebnahme verfug-
bare Bandbreite am Uberga-
bepunkt

- Upgrade Konzept fur Band-
breite am Ubergabepunkt

Technisches Konzept
- Vorgesehene Netzarchitektur

- maximal mogliche Datenrate
des Endkundenanschlusses

mittlere reale Datenrate am
Endkundenanschluss zur
Hauptverkehrszeit fur Pro-
dukte, die die Zielbandbreiten
vergl. Ziff. 3. a) erreichen

1 Fir den Fall, dass von einer linearen Bewertung abgewichen wird, ist das angewandte

Wertungssystem zu erlautern.

2 Die Gemeinde behaélt sich vor, hierfiir die georeferenzierten Hausadressen heranzuzie-

hen.
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Vertriebskonzept

- Welche Vertriebsmalinahmen
werden vor und nach Inbe-
triebnahme durchgefuhrt, um
eine moglichst hohe An-
schlussquote (homes
connected) zu erreichen

Endkundenpreise

- Ho6he Endkundenpreise fur
Produkte mit Ubertragungsra-
ten von 1 Gbit/s symmetrisch
inklusive Bereitstellungsge-
bihr und Kosten der Endkun-
dengeréate fur gewerbliche
Anschlisse

- Ho6he Endkundenpreise fur
Produkte mit Ubertragungsra-
ten von 200 Mbit/s symmet-
risch inklusive Bereitstel-
lungsgebihr und Kosten der
Endkundengeréate fir Privat-
anschlisse

- Ho6he Endkundenpreise fur
Produkte mit Ubertragungsra-
ten von mind. 1000/500
Mbit/s inklusive Bereitstel-
lungsgebuhr und Kosten der

Endkundengerate
Servicekonzept SB:
7x24h = 3Pkt.
- Servicebereitschaft (SB) 6x12h = OPkKt.
(h/Tag),
gRz:
- garantierte Reaktionszeit 2h = 3Pkt.

wahrend der Servicebereit- 8h = OPkt.
schaft (gRz) (h),
MttR:

- Entstorzeit (MttR) (h) 8h = 4Pkt.

48h = OPkt.
dazwischen jeweils
linear.

Immer auf Privat-
kundentarife bezo-
gen
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| Summe Bewertungspunkte: | 100
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